@redGE

Del Acuerdo de Asociacion
al TLC con |la
Union Europea

Balance del proceso de negociacion y su impacto en los paises andinos

Lima, Agosto del 2009

_-EL- gy AR GPE Alejandra Alayza
""" g Y oma —— Coordinadora Ejecutiva — RedGE
desco .k, @ g aalavzaifcepes. ong.pe

Asimetrias CAN - UE |

Comunidad Andina Unién Europea

+ 4 paises miembros = 27 paises miembros

« a7 millones e «  44a7 millones de
habitantes habitantes

+  PBI de US$ 280 billones + PBl de US$% 15846
de dolares millones de dolares

* PBI per capita: USS5 - PBl per capita: US$
2,887 anuales 31,883 anuales

Diferencia en profundidad del proceso de integracion regional, v la
fortaleza de los instrumnentos e instituciones comunitarias.




Balanza Comercial CAN - UE I

Balanza Comercial de los paises de la CAN con la UE

(US5 Millones)

Fala 2002 Z003 2044 ZD0E

Exporiaciones E5 78 105 104

Bollivlia Impzraciones 137 129 145 211
Elalanza -T2 51 <40 -10a . :
Exporiaciones 1620 1BEE preal 24ES Impurtar_'lma

Colombla  [imperackonzs 1815 2057 2283 2736 diferenciada
Balanza -186 -1!_2 T -2aa relatn‘la del
Exportaciones TEd EEE] g4 121&

Ecuador  [impetackonss 511 831 848 10132 mercado de la UE
Balanza =150 1E_H L2 204 parﬂ ||:|5 pﬂlEEE
Exportacionas 1S52 2248 i F] 2820 '

Peru Imprtaciones 955 1085 1158 1538 de la CAN.
Balanza A8E 1168 1804 1222 ' El\,‘,lldenc_la |as
Exvportaciones 1731 31ie 1631 3250 - B .

Venazuslda limpotacikones 200 2334 aTTE 31932 aﬂln:'letrlﬂ.s |rl1]"a-
Balanza 228 £12 1147 £7 andines.

EDomaionss ] 5 -4

CAN Importackines EETa SE40 TEET 750
Balanza 2ED 1B_BE 278 1160
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Cormusitad Sralife - Lsaks MUK

Importancia relativa UE - CAN

Estrategia Europa Global: compitiendo en el mundo.
Actualmente esta vigente el SGF plus, que junto con el NMF que
permite el libre acceso a 90% de las partidas. (Excepcion bananao).

CAM constituye el 0.6% del comercio de la UE.

Exporaciones Andinas a UE: (iotal CAN en 2005)
— Colombia 45%

— Peni 32%,

— Ecuador21 %y

— Bolivia (2%).

La LIE:
—  Zdo =zocio comercial de la CAM, lusgo de los EELILL
— 1er Inversionizta en la Region. IED

* Para CAM, la UE componente clave de sus economias.

* Para la UE, la Comunidad Andina es un socio exiremadamente marginal:
Menos del 1% de su comercio extracomunitano).




Formato de
negociacion del
AdA al TLC

Objetivos, Mandato negociador, Estructura

«  Consolidar, civarsificar v profundizar al

= Consclidar y fortslecer |as relsciones enlms Digloge  Politico  =obre  pueesbones
ambas blogues bilaterales = intemacicnales de intenés
e,

= Asocigoion  prviegiada, basada en =l
resgetn y la promocion de la democracia y
de |os dersches humsanos, & desamoio
sostenibla, ef uen gotiermao, &l respeto al
Estadoce Derechn I

* Forafecer vy profundzar |8 INEQracidn «  Coheside zocial
regional, reforzar a3 buenas relscionss de

vecindad los prancipios de  sSolucian . .

pa-::i‘fi:g dE:.II:ﬂﬂlrﬂ'.l‘gl'EiHEm * Desamoliar niveles de busns gobizsmo,
estandares. soclales.  laborales
ambientalas

DDHH, Democracia, Desarroflo Sosmenible /
fnregracion regional / Asimerrias / Cohesion Social

:Son factibles con intereses comerciales expuestos ?



Estructura AdA CAN - UE

Principios Generales: 1) respeto al derecho internacicnal, e igualdad juridica, 2)
desarrollo sostenible, 3) buen gobiemno, primacia de |a ley y 4) Clausula Democratica:
] mapeic & 05 BARCINDS Jamooridions ¥ 305 CErEIRos RUMmeTOs iindamaniaes, i5 CovnG 52 ENuURCaEn B A DECaraci
Unfrersalde s Cerechos Humanos, insas fas podinas iddemnas & Nfersecions=s o= s Pames v consliys o0 semeanio
SCECAR gRl prasenis ACuEmioTREyCo)
. : ' Comercio | TLC
Didlogao Cooperacion 1. ACIRED 3 MEMCADCE, Incluyendo aranceles y medidas
Politico nd arancelanas (reglas gensrales v Seclores no
e ~  Principios agricalas)
= Principios iy 2. ACCESD 3 MErcasos {agrculurs)
«  Mecanismos ol 3. Asimatias v tratamisnbo sspecial v oferenclado
S 1 Democracla, r H_Egk.& de |:r|gei_-|
= Objetivos Deracnos 5. Asunlos acuaneros y facliacion ded comerchs
Aress Humanos, BUEn || 5 npstaculos tcnlzes &l comercio
B Gablmo y 7. Medigas sanitaras y Tosanitanas
- Clausulas: Eslasiidad: 3. Instrumentss de defenea comensial
1. UE: Control de 2 Jushiciay 3. Serviclos, ssisblecmisnio ¥ modimienio de caplizies
amas de Seguridad [NYerslones)
geatrucfép 1 i Migraclon 10, Compras pucidcas
CPI. termorismo 4 Detarrold 11 f;arpls:j;: I'lf.els clua
E 3 1d, COmp2i2Rtis
2 Eﬁ?-a:era:mm: = 13, Soluckn -:IE: gRerendcias. asuntas horzontales e
".1i;|r.3n:i6"| meifucionales
14, - Desarolo sestenible [Latarsl. Medio Amienie)
Min RR.EE. ] MINCETUR

CAN: Enfoques diferentes para AdA

Peru Colombia Ecuador Bolivia
Pro TLC / Aperturista Mo TLC/ si Comercio
-TLC firmados han “perforado” *Procezo de Reformasz. Refuerzan:
sistema de integracidn andino. Fol del estado, Soberania, manegjo de

. recursos naturales.
-TLC es el "piso” para la

negociacion *MNo negociacion del TLC con EE UL,
-Perl: Reformas arancelariag, *Reformas arancelarias: han subido
gliminado aranceles - aranceles.

liberalizacion partidas (4, 700) “Bolivia desarrolla posicién

-Perl ha insistido en negaociadora alternativa. Ecuador
bilateralidad. rmandato politico de NO TLC.

Reto de la negociacion en Bloque Andino




Negociaciones del AdA desde la CAN |

*  Acuerdo sobre Posicion Megocisdora
andina: Posicion de ue que refleja las
diferencias entre las pa

+  Implementacion del TLC Penl — EEUU y
propuesta de modificacion de normas
andinas Pl {486).

* Diferencias en Propiedad Inisiectual y
biodiversidad termina por cancefar fa
negociacion.

Sensibles diferencias entre " Octubre ﬂE- Cumbre de Presdertes en

Gobiermnos Andinos — ﬁ]‘,’%’ﬂ 1 EETEAER Rt do

Debilitamiento CAN

Pasiie i de * Enero 2009, Comision Europea da visto
LAESTE NI e bueno a negociacion bilateral.
Nego claciones Pern he
plarteado ia bifa ““-'._hu'

el Al .|I“-'

= = . Peru: desde el inicio de las
R negociaciones ha sido uno de
Presidente pide a UE : :
o o TLCI:III sal los mas fuertes impulsores de
[ Egﬁnmd’al O® i la negociacién bilateral.
AL ﬁﬁ Ay = — ——
’-ﬁ ER RS VLAZELLA WICEIELT PRIAR ACLERDDEEY 31 00(E. STRALL
gt aumr RO
| [gel® ww*' *“"" . | GarciapidealaUE negncfa_clgpbﬂateral
s g bsie (0 PERD . UNION EUROPEA Cxemmmm
. ,...':f:':,.:.f:'.': {vs del Perd, Amid:mm - -
4 wtart. hatvm bt Vim0 ok b
la HE sashign o | LA T FRET AL TR (PR,

T T B R

| hll'- |'-:.|.

"‘negndu'ﬂ.'geahUE

..'.'..........-u a4

,. |.Im|+l.|-u-|.v ......
o7 eiim s
e i g
o e

chin e ST Caclaradoer avie Pondas e Sermam drica (B premrics Tezafising




POST, SENOR REFRESENTANTE PE
EUROPA: PARA GANAR TIEMFD, VAYA
FIRMANDD EL TLS &0N £L PERY

.Nos sorprende el desenlace?

Del AdA al TLC: se abre paso la
bilateralidad como nuevo formato

+ Seabre pasola IJ|1ateraIrdaG Ensro del
2009 La Comision Eu rueba la

& solicitud de Perd, Colom Ja v Ecuador de
negociar bilateralmente Pilar Comercial

» Nueva negociacion: Modalidad de
U E negocr'acfﬂn “tinica y multiparmita”
— negociacion sobre Dial Poittico v
. Cooperacion en la modglidad blogue a
blogue, =i los cuatro paises andlnus asilo
soficitan a la LE.

— negociacion comercial de manera bilateral
acuerdo exhaustivo, compatible con la
nomativa de la Drgarrlzacinn Mund:al de
Comercio (OMC).

— acuerdos distintos, se pusda viabilizar en &l
futurg la articwlacicn de los mismos en un
solp Acuerdo de Asociacion enire la ,
Comunidad Andina de naciones vy la Union
Eurcpea.




Estructura AdA CAN - UE

Principios Generales: 1) respeto al derecho internacional, e igualdad juridica, 2)
desarrollo sostenible, 3) buen gobierno, primacia de la ley v 4] Clausula Demecratica:

FEl respelo & (08 INGIGSE Jemonaicos i 8 I8 Jerachos Aum

Uinkverzal e los Derechos

neE indamentakes, & como 52 anuncian &n (s Desaracion

Humanas, nspira i35 poiiticas Nfernas e inlemationaes 0 (55 Paimes i consifuye W elemeni

ESEnCial J&i prasente AcuerocMexico)

- 1 y ¥ Comercio / TLC
Dialogo Cooperacig 1. Acceso 3 mercados, incluyendo aranceles y medidas
Politico . na arancelarias (reglas generales y sectores no
o *  Pringi agricolas]
Princigics Areas 2. Bcceso a mercades (agriculiura)
Mecanismos 3 T T e
L 1. 4. Reg'as de origen
Objetivos erechos 5. Msunios aduansros y facilitacion del comercio
Areas Humanes, Buen (| 5 Obstaculos técnicos al comercio
, ‘Gobiemo y 7. Medidas sanitarias y filesanitarias
Clausulas: Estabilidad: 2. Instrumentos de defensa comersial
UE C-;:-ntn:ul 2. Justciay 9. Senvicios, establecimiento y movimiento de capitales
Seguridad (mversiones)
3. Migracién 10. Compras pdblicas
& Desarmclo 1'_. Propedad intelectusl
2, Social 12 CDH:—FEI'IE 3
12, Solucion de diferencias, asuntos herizontales e
institucionales
= 14. Desarrollo sosteniv'e (Laboral, Medio Ambiente)
Min RR.EE. ] MINCETUR

Proceso de negociacion:
¢ Por qué tanto apuro para cerrar la negociaciéon?

« Comision Europea: Sentar precedente de acuerde comercial
multipartes, negociaciones tipo TLC. mas aceleradas, .
reconociendo las dificultades que viene teniendo con su estrategia

de negociacion con blogues.

+ Colombia: visto bueno en materia de DDHH,
eur{H_:ens Carta para promover |a aprobacion

gue otorgarian los
esu TLC en los

« Peri: iniciada ya la apertura comercial %T_LC EEUU), el apuro
consolidar esta estrategia y recuperar el tiempo perdido por las
demoras en la negociacion en el contexto andino.

* Ecuador: no llega a 5ta Ronda de negociaciones en la UE.




Temas sensibles

Incoherencia Europea

Incoherencia Europea - Retos del TLC UE \

« UE: agresivos intereses comerciales. dejando de lado
vision de desarrollo social, derechos humanos e
Integracion andina.

— Formato TLC y Agenda de Singapur

— TLC EEUU “pizo y demanda aun mejores condiciones para
sus empresas.

+ UE no cumple con reconocer las asimetrias.

— Pide a los paises andinos dar tratamiento mejor a sus
inversionistas que el que éstos otorgan a los nacionales y exige
armonizar normas nacionales con estandares propios de la U
que corresponden a paises con mayores niveles de desarrallo y
rngueza.

— Pide la liberalizacién de los servicios financieros, cuando ellos
vienen aplicando importantes politicas pmteccmmstas para
enfrentar la crisis financiera internacional.



Incoherencia Europea - Retos del TLC UE

»  Agresiva posicion en Propiedad Intelectual: Posicion mas
agresiva que EEUL.
— propuesta ampliar 5 afios la proteccién de patentes y 11 afios la
proteccion de datos de prusba.

— Implicaria un incremento en el precio de los medicamentos del 34%,
gue implica un incremento en el gasto de mas de 570 millones de
olares, equivalentes al gasto en salud de mas de 6,2 millones de
peruanos.

« Agro: restricciones a productores.

— Europa no negocia sus millonarios subsidios agricolas v mantiene
importantes barreras fitosanitarias.

— Resftricciones para la expnrta-::i@n del banano, a pesar de que la OMC
ha fallado en confra de sus politicas proteccionistas. Salida de Ecuador.

— Reglamento de Movel foods v productos originarios.

» No garantiza estandares ambientales ni laborales

— Capitulo de Desarrolio Sostenible incluye estandares de proteccion
interesantes pero no se incluye mecanismos adecuados de garantias
{solucion de confroversias),

Incoherencia Europea - Retos del TLC UE

= UE se resiste a reconocer la proteccion de la biodiversidad.
— La UE no teme en pedir alta proteccion de derechos de propiedad
intelectual, pero tiene resistencias para combatir la bmpwatena vel
patentawento de plantas y animales, asumizndo compromisos que
resguarden los recursos Inlo-genetlms dela regmn andina vy los
conocimientos tradicionales de los puehlos indigenas.

* UE deja fuera de negociacion temas de migracion y derechos
humanos.

— Al sacar de las negociacionas el pilar de didlogo politico, ha dejado
fuera intereses prioritarios de los paises andinos como son los
derechos de sus trabajadores migrantes v la clausula democrafica,
componentes fundamentales para una relacion bilateral justa y
equitativa que deben reconocerse en los acuerdos comerciales.

* UE no acepta nuevos compromisos en cooperacion.
— La agrasiva agenda comercial europea, ha abandonado el pilar de
cooperacion y con ello dejado de lado el enfoque de cohesion social.
UE se resiste a asumir nuevos y mejores compromisos en mafteria de
cooperacion



Resultados del Estudio de Impacto UE - SIA
PBI

Cambio en el PBI (%)

- {H0% ) —————— Liberalizacion ---—-—----——---—- (97%) +
Pais Escenario la | Escenario |b | Escenario 2a | Escenario 2b
ELN 27 0.0 0.0 0.0 0.0
BOLIVIA 0.5 1.0 1.1 F
COLOMBIA 0.1 0.6 0.5 1.3
ECUADOR l.2 1.2 1.8 1.9
PERL 0.1 0.3 0.5 0.7

Resultados poco significativos en los distintos
escenarios de liberalizacion.

cVale la pena asumir otros compromisos en donde
no somos ganadores, para tener resultados tan
bajos?

Agenda pendiente al cierre de
negociaciones

+ Proxima ronda de negociaciones: 21 de setiembre en
Bruselas ULTIMA RONDA.

+ Vigilancia a los temas sensibles: No ir mas alla de
obligaciones ya asumidas en TLC EE.UU.
— Propiedad Intelectual

— Garantizar efectivo cumplimiento de estandares sociales y
ambientales

+ Proceso de ratificacion en Peru: Urge que el
Congreso de la Republica retome rol:
— En el seguimiento, fiscalizacion de los procesos de negociacion.
— Sea la instancia de decision final del Tratado (votacion)
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